
江苏省高等学校
大学生创新创业训练计划项目申报表
（创业训练和创业实践项目）


	推荐学校：
	南京中医药大学（盖章）

	项目名称：
	“饭点”APP

	项目类型：
	□ 创业训练项目（重点项目）
□ 创业训练项目
□ 创业实践项目（重点项目）
□ 创业实践项目（是）

	团队名称：
	饭统

	项目负责人：
	茹菲

	项目所属一级学科：
	经济学

	联系电话：
	134*****876

	指导教师：
	王秀平

	联系电话：
	139*****069

	申报日期：
	2021年5月10日





江苏省教育厅 制
二○二一年四月


填写说明

一、申报书要按照要求，逐项认真填写，填写内容必须实事求是，表达明确严谨。空缺项要填“无”。
二、格式要求：表格中的字体采用小四号宋体，单倍行距；需签字部分由相关人员以黑色钢笔或签字笔签名。
三、项目类型为创业训练项目（重点项目）、创业训练项目、创业实践项目（重
点项目）、创业实践项目。
四、项目来源为前期实验成果、自主研发、他人授权、其他。
五、项目类别为科技类、咨询类、设计类、服务类等。
六、申报创业实践项目需附《创业计划书》。
七、填报者须注意页面的排版。
               


















	项目名称
	“饭点”APP

	所属一级学科
	经济学
	所属二级学科
	经济与贸易类

	项目类型
	（   ） 创业训练项目（重点项目）     （   ）创业训练项目 
（   ） 创业实践项目（重点项目）     （ 是 ）创业实践项目

	项目来源
	自主选题
	项目类别
	服务类

	项目实施时间
	起始时间：     2021 年   3月       完成时间：  2021 年  5 月

	项目
负责
人
	姓名
	茹菲
	性别
	女
	成绩排名
	  90 / 182（名次/专业人数）    

	
	所在院（系）
	第一临床医学院
	专业
	中医学
	班  级
	1班

	
	身份证号码
	
	学  号
	03*****39

	
	联系方式
	134*****876
	QQ邮箱
	128*****64@qq.com

	指导教师
	姓名
	职称
	职务
	所在院（系）
	联系电话

	
	王秀平
	
	
	第一临床医学院
	139*****069

	
	无


	创业团队人员信息
	姓名
	性别
	所在院（系）
	专业
	学号
	联系电话
	工作分工

	[bookmark: _GoBack]
	孟真
	女
	第一临床医学院
	中医学
	03*****42
	133*****776
	产品服务

	
	李梦洁
	 女
	第一临床医学院
	中医学
	03*****45
	139*****576
	创业团队

	
	何采薇
	女
	第一临床医学院
	中医学
	0*****38
	18*****656
	营销策略

	
	茹菲
	女
	第一临床医学院
	中医学
	03*****39
	134*****876
	市场，财务，风险

	
	
	
	
	
	
	
	

	项目简介
（限100字）
	
我们团体致力研发一款以互联网大数据为技术支持，以信息整合分享为核心，以提高食堂用餐效率，提升在校教职工人员及学生的生活幸福感与满意感的“饭点”APP






	项目优势总结
	饭点APP只需要在在手机上开发软件，没有其他资源浪费或原料生产的需求，十分便捷。饭点储存柜在原来餐柜的基础上，不仅有放置餐饮的功能，还有保温的功能，方便同学来取餐是可以食用到热乎的饮食，还有杀菌消毒的功能，在一定程度上减少细菌的腐蚀，使食品保鲜程度更好。


	一、项目介绍（1行业背景、2产品或服务特色、 3商业模式/赢利模式等）

	我们产品的名称为饭点APP，一个简洁易记的名称对一个产品的推广十分重要，饭点APP顾名思义是个方便点餐的软件。一看到它大家就会知道饭点时间到了，引起同学们的食欲。另外饭点APP的“点”还有点餐的韵意，极好地体现了我们这款产品的功能，当你在教室学习，当你在校外玩耍，当你忙碌于手边的工作，你不想把宝贵的时间花在再食堂排队上，不想花在等待食堂做餐上，不想花在食堂叫号的叫号时间上，那么你只需要拿出手机，指尖轻轻一“点”，食堂后台将会受到你的消息，到时候直接到食堂取餐即可，上述困扰统统消除。


	二、市场分析（1市场需求、2目标市场、3市场前景、4产品或服务前景、5 SWOT分析等）

	
1. 我们的产品“饭点”APP将食堂信息资源整合，利用大数据优势力求将食堂供给与师生需求完美对接。目前学校的食堂信息极度零散碎片，食堂的信息呈现单一窗口式，用餐高峰期因课程结束时间固定，而出现人流极度聚集情况更不利于信息的获取，使食堂的供需关系极度不平衡。因此我相信我们的产品将有极为广阔的市场空间。
2. 我们的目标用户是大学教职员工及学生
3. 目前我们产品的初步目标受众是本校食堂的所有潜在用户，预计未来，业务将拓展到国内众多的高校。
4. 目前政策上对于创业呈鼓励支持包容的态势，对于大学生创新创业更是有税收优惠政策
5. 目前的经济环境，外卖行业相对饱和，但触及校园的食堂信息行业还不甚发达，市场发展的空间较为理想。
6. 社会文化上来讲，大学生用餐高峰期点不到餐，找不到座位的现象时有发生，屡见不鲜，对于一款拥有食堂信息整合功能从而对接供需的产品的需求极大。而外卖等便捷用餐途径的出现也为我们产品在使用上带来便利，社会接纳度高。
7. 技术发展上，大数据互联网平台的构建是我们产品不可缺少的核心技术，因此互联网技术发展对我们平台的长远发展有极为关键的作用。而现今正值互联网信息发展的高峰时段，相信其对我们产品发展有积极的促进作用。







	三、营销模式（1产品策略、2定价策略、3地点策略、4促销策略等）
营销是关于企业如何发现、创造和交付价值以满足一定目标市场的需求，同时获取利润的学科。营销学用来辨识未被满足的需要，定义、量度目标市场的规模和利润潜力，找到最适合企业进入的市场细分和适合该细分的市场供给品。
目标市场
我们产品的信息是联系于食堂后台，所以目标客户可以是具有食堂的学校、公司、工厂等等集体工作地点，由于我们想法的特殊性，这里主要讨论的目标客户是学校的食堂。由于我们的产品饭点APP需要在手机上操作，所以客户最好是大学或是部分中学的，在学生方便使用手机的学校。根据学校地域大小，用餐人数多少，选择性购买后台饭点储存柜的数量。
核心优势
名称优势：我们产品的名称为饭点APP，一个简洁易记的名称对一个产品的推广十分重要，饭点APP顾名思义是个方便点餐的软件。一看到它大家就会知道饭点时间到了，引起同学们的食欲。另外饭点APP的“点”还有点餐的韵意，极好地体现了我们这款产品的功能，当你在教室学习，当你在校外玩耍，当你忙碌于手边的工作，你不想把宝贵的时间花在再食堂排队上，不想花在等待食堂做餐上，不想花在食堂叫号的叫号时间上，那么你只需要拿出手机，指尖轻轻一“点”，食堂后台将会受到你的消息，到时候直接到食堂取餐即可，上述困扰统统消除。
操作优势：饭点APP操作简单便捷，只需要在手机上按照操作提示，由广泛到具体，根据个人喜好选择想要就餐的餐饮店家和餐饮类型，最后精确到想要就餐的特定品种，最后学生点击确定后就会自动把消息传到后台食堂店家，店家就会按照要求制作好，放置到饭点储存柜中保温和储存，等待学生现来现取，减少时间的浪费。
资源优势：:饭点APP只需要在在手机上开发软件，没有其他资源浪费或原料生产的需求，十分便捷。饭点储存柜在原来餐柜的基础上，不仅有放置餐饮的功能，还有保温的功能，方便同学来取餐是可以食用到热乎的饮食，还有杀菌消毒的功能，在一定程度上减少细菌的腐蚀，使食品保鲜程度更好。
市场营销
营销目标
秉承安全、便捷、健康、快乐的经营目标，就实现目标理念与措施，从点餐操作便捷，点餐流程通顺，餐饮取餐等待时间短，餐饮保温保鲜储存，食品安全等管理制度及制度实施方案，根据食堂实际情况及相关文件的要求，一心一意为学校师生提供便利安全的餐饮服务保障。
产品概述
“饭点APP”与食堂的“饭点储存柜”是我们的产品核心，我们的产品与食堂后台进行信息联系，为学校师生打造一个完整便捷的点餐服务。首先，饭点APP是在手机上开发的一个软件，依据操作流程提示，学校师生可以很快的APP上选择寻找食堂的餐饮，轻轻一点确认键后，食堂后台将会接受到用户的信息，制作好对应的餐饮后，就会放入饭点储存柜进行保温保鲜储存，待师生来取餐时，只需提供点餐的相关信息或扫码，就可以很方便取到事先点好的餐饮。这样一来师生不论在何时何地，只要想食用食堂的餐饮只需手机上一点，到时候直接取餐食用，大大减少了排队等待时间，并打破了到食堂点餐的地域性限制。


	“
饭点APP虽然在开发是需要用到一定的经费，但已有外卖的已较为成熟的技术做参考，将有利于饭点APP的研发，食堂饭点储存柜在传统取餐柜的基础上，扩充了储存空间，添加了保温保鲜，扫码出餐等功能。虽然研发过程中会需要一定的经费支持，但我们研发的产品都有一定的产品理论参考，可在其基础上添加打造出属于我们的饭点APP特色功能，故价格适中，相当合理，可普遍使用于学校食堂中。
联系软件开发公司与餐饮服务公司等合作，研发出饭点APP与饭点储存柜，与高校联系定点试用后，在全国普片推广。产品研发成功后可成立饭点专卖公司，负责生产制作，改进技术，提供货源，销售联系，跟换保修等等工作。
1.广告促销
对于竞争激烈的餐饮经营者而言，广告是一种非常重要的竞争手段。广告上强调我们饭点APP的独特性，强调有哪些特点是竞争对手做不到的。广告也是我们一直以来比较客观直接的促销方法，通过在线下公共场合，线上公共平台上的广告宣传，让更多的人了解我们产品的优越性，赢得市场支持。
2.入校推荐
我们秉承积极主动的职业素质，主动找买家进行推广。我们的产品主要是服务于校园，所以当我们的产品产出后，我们将会成立促销组织，写好完整策划方案，亲自走入校园，相高校负责人推荐我们的产品，并做好相关解释，极力推荐我们产品的优点，赢得高校负责人的信任，进而使我们的产品真正走进到校园中去。
3.新媒体平台
在取得一定成效后我们将会到试点成功的高校，进行成果视频录制，用户态度采访等工作，将我们成功的案例发放到新媒体平台，供给更多的群众了解我们的产品使用流程与成效，从而进一促进我们产品的推销。

我们产品饭点APP和饭点储存柜，首先提出想法是使用于高校食堂，但不局限于高校。我们的产品可服务于具有食堂的学校、公司、工厂等等集体工作地点，当我们产品在高校使用较为成熟后，将会扩展市场，将产品推销到其他公司、工厂等等，并针对其他工作地点与学校食堂的特殊性进行改良，使我们的产品符合更多的市场使





	四、财务分析（1资金筹备、2固定资产明细、3流动资产明细、4利润预计、5风险分析、6退出策略等）

	1. 资金问题，平台构建问题，产品配套设施完善问题。根据我们的计划，首先需要做的就是构建互联网信息整合平台，而雇佣互联网技术人才构建平台则需要一定的资金基础。其次，我们的产品虽核心在于信息的整合以及分享传导，但仍需配套设施在食堂的成品菜与用餐者之间构建一个通道来保证用餐的高效性，而这些都需要一定的资金以支持对食堂的改造。
2. 资金问题，一方面我们可以向社会寻求赞助，另一方面可以向银行贷款，同时借助国家对创新创业的鼓励支持补贴政策。人员方面，可以转向在校计算机系专业对口的学生,在为他们提供了一份既可以专业实操，又有工资的实践经验的同时，也满足了我们对于构建平台的愿望。配套设施的完善上，现阶段将作为未来目标，在完成平台构建推出产品后，第一步完成了对信息整合实现的高效化，第二步实现盈利，第三步则将完善配套设施从而实现我们理想中的食堂高效化。
3. 可降低我们产品对外界资金的依赖性，努力实现自给自足。
4. 在产品研发环节锻炼了参与产品研发的同学的实践能力，在产品运营阶段，我们的产品将给在校人员带来极大的用餐便利，为师生及教职工营造一个更为良好的用餐环境。

近期规划：
资金筹集上将从社会赞助，银行贷款，及国家创新创业补贴这三个主要方面着手
支出上以平台构建费用为当前主要支出，其中涉及人员雇佣支出及产品研发支出，后期则涉及食堂配套设施完善资金支出
收入上前期以订单完成的佣金费为主，食堂商家的广告费为辅，后期打响知名度后则伴有其他商家商品广告费。





	五、风险预期（1资产风险、2竞争风险、3财务风险、4管理风险、5技术风险、6破产对策等）

	
前期产品研发过程中，资金的来源是最主要的问题。产品尚未落地，前期投入必不可少，但产品初期的受众相对较小，仅限于单一大学校内，为社会赞助的寻求带来更大的困难。目前的对策是，在初期构建时，人员不必过多，先做出产品的大致雏形，利于赞助的获取。同时争取以股份换技术。


	六、项目进度安排

	第一步完成了对信息整合实现的高效化，
第二步实现盈利，
第三步则将完善配套设施从而实现我们理想中的食堂高效化。






	七、创业愿景
希望我们的产品能够提高食堂用餐效率，提升在校教职工人员及学生的生活幸福感与满意感


	八、经费预算（如有外来资金可作说明）

	总经费（元）
	10000
	财政拨款/企业资助（元）
	
	学校拨款（元）
	10000

	注：总经费、财政拨款/企业资助、学校拨款按照规定金额填写。

	支出科目
	计算根据及理由
	金额（单位：元）

	1
	技术人员雇佣
	5000

	2
	科技研发成本
	5000

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	合计
	10000

	九、项目负责人承诺：
我保证填报内容的真实性。如果获得资助，我与本项目组成员将严格遵守学校的有关规定，认真开展项目工作，按时报送有关材料。



负责人签名： 茹菲
    2021 年  5 月  10 日

	十、指导教师意见：
满怀希望与爱意的产品，希望能完成你们梦想的同时，给全校师生以满足感与幸福感


                                                   签名：王秀平
                                                     2021 年  5月 10  日

	十一、学院意见（项目负责人所在学院）：





负责人签名：            （学院公章）
                                                       年   月   日

	十一、评审专家组意见：






                               负责人签名： 
                                                  年   月   日

	十二、学校意见：       






  负责人签名：            （学校公章）

                                                       年   月   日



